
Presse écrite FRA
Journaliste : Jean-Jacques ManceauEdition : Du 26 fevrier au 04 mars 2026

P.72,74
Famille du média : Médias d'information
générale (hors PQN)
Périodicité : Hebdomadaire
Audience : 618000

p. 1/4

Dossier
Profiter du retour en force

de l'assurance-vie
Avec des rendements de nouveau attractifs sur les fonds en euros, le produit

préféré des Français retrouve son stcitnt. Sa fiscalitéfavorable, sa souplesse de
gestion et le booster des unités de compte en feront un produitphare en 2026.

II faut remonter à 2010pour
trouver pareil millésime. Avec
50,6 milliards d'euros de col
lecte nette, 192 milliards de

cotisations et un encours qui fran
chit allègrement la barre des
2100milliards, l'assurance-vie apul
vérisé tous les compteurs en 2025.
« C'est un message très puissant :
l'assurance-me estplus importante
que jamais dans l'épargne des
Français, et elle va prendre une
place encore plus grande dans les
années qui viennent », résmne Ro
main Chevalier, directeur conuner
cial vie àAbeille Assurances, dont le
nouveau contrat Afer Génération a
capté 1,1milliard d'euros dès sapre
mière année de commercialisation,
un record pour un lancement. En
France, 20 millions de personnes
détiennent ainsi 57 millions de
contrats d'assurance-vie, dont l'en
cours médian se chiffre à 35000eu
ros, selon France Assureurs.

Stabilité des rendements
Plusieurs planètes se sont alignées
pour produire cette déferlante.
L'événement le plus décisif tient à
un renversement du rapport de
force entre les produits d'épargne.
Le taux du livret A estpassé de 3%à
1,7%en cours d'année,pour tomber
à 1,5% le 1erfévrier. « A 3%, sans
prélèvements obligatoires, le li
vret A surpassait les foyids en eu
ros; à 1,5%, c'est l'inverse, même en
tenant compte de lafiscalité », sou
ligne Philippe Crevel, directeur gé-

néral du Cercle de l'Epargne. Résul
tat : les fonds en euros, en recul
depuis cinq ans, ont renoué avec
une collecte nette positive de
8,1milliards d'euros en 2025.
Du côté des rendements, Cyrille
Chartier-Kastler, fondateur du cabi
net Good Value for Money, parle
d'une « année de respiration ».
Après deux exercices de fortes
hausses, la moyenne se stabilise
autour de 2,65%,en très légère pro
gression. «Les assureurs ont moins
puisé dans leurs provisions pour
participation aux bénéfices: envi
ron 0,2% à 0,3%, contre 0,5% l'an
née précédente, analyse ►►►
►►► Cyrille Chartier-Kastler. C'est
plutôt une bonne nouvelle : ils re
constituent leurs réserves tout en
profitant d'un portefeuiUe obliga
taire qui ra.pportedavantage. » Les
mutuelles telles que Garance, la
Carac, La France mutualiste, Ampli
ou la MIF dominent toujours le pal
marès, avec des taux entre 3,5% et
3,75%, grâce à leurs fonds propres
élevés et des obligations anciennes
bien rémunérées.
A l'inverse, les acteurs - notam
ment en ligne - qui se sont lancés
après la forte remontée des taux
directeurs des banques centrales
ont bénéficié d'une nouvelle donne
obligataire favorable. C'est le cas
du contrat Corum EuroLife, lancé
en 2023, qui surclasse ses concur
rents avec le taux de son fonds eu
ros à 4,1%. Petit bémol, il n'est pos
sible d'investir qu'à hauteur de 25%
dans le fonds euros - le reste doit

être réparti dans un nombre limité
de supports gérés par Corum.

Offensives sur les taux
Les réseaux bancaires, qui di'ainent
encore 60%de la collecte, ont fait le
choix de la stabilité sur les taux de
base, tout en multipliant les bonus
temporaires. « Certains afifichent
des taux boostés jusqu'à 4,75%,
mais sous conditions de verse
ments importants etdeparts en UC
(unités de compte) », observe Pa
trick Thiberge, président de Meil
leurtaux Placement. Ce courtier,
associé à La France mutualiste, re
vendique un taux boosté de 5% net
pour 2026, accessible dès 5000 eu
ros (dont 30%en unités de compte),
une offensive qni illustre la bataille
pour capter l'épargne.
Mais réduire l'assurance-vie à une
course au rendementdu fonds euros
seraitune erreur. « C'estd'abord une
enveloppe juridique qui bénéficié
d'une fiscalité avantageuse, dans
laquelle on peut mettre des choses
très différentes : dela gestionpilotée
adaptée à sonprofil, des actions en
direct, duprivate equity »,rappelle
Marie-Laure Decobert, ingénieure
patrimoniale à SwissLife Banque
privée. L'experte pointe deux idées
reçues qui freinent les épargnants :
« La première : “avant huit ans, je
nepeuxpas retirer.” C'estfaux, on
peut racheter à tout moment, seul
le régimefiscal change. L'autre :
“après 70 ans, il nefautphis ver
ser.” C'est souvent l'inverse! Si
mon espérancede vie court jusqu'à
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90 ans et queje prends un peu de
risques, lesgains accumulés seront
exonérés de droits de succession.
Seule la prime verséesera soumise
à taxation. »
Au-delà du fonds en euros, les uni-
tés de compte, plus risquées car in-
vesties en Bourse ou daris l'immobi-
lier, ont capté 42,5milliards d'euros
de collecte nette. Elles ont été por-
tées par les marehés actions - no-
tamment via les ETF -, et par l'es-
sor des produits structurés à capital
garanti. Du côté des fintechs, Yo-
moni, Meilleurtaux Placement ou
Linxea illustrent la montée en puis-
sance des acteurs qui associent
accompagnement par des conseil-
lers et gestion digitale. « Nos man-
dats 100%ETFpüotés battent 99%
desfonds degestion active sur dix
ans », afflrme Sébastien d'Ornano,
le président de Yomoni. Pour sé-
duire un nombre croissant d'épar-
gnants, les plateformes digitales,
qui ne représentent que 4% de
l'épargne, innovent. « Noas prapo-
sons, par exemple,un système iné-
dit de multicompartiments au
sein de l'assurance-viefrançaise »,
illustre Yves Conan, directeur géné-
ral de Linxea. Ce système permet
de loger plusieurs poches distinctes

au sein d'un même contrat, afin
d'adapter l'allocation, la gestion et
la fiscalité selon les objectifs patri-
moniaux.
Pour les patrimoines plus impor-
tants, l'assurance-vie luxembour-
geoise s'impose comme rm complé-
ment de plus enplus prisé, à mesure
que l'anxiété flscale et budgétaire
française grandit. Sa collecte a ex-
plosé en 2024et2025.II faut dire que
les contrats du grand-duché mettent
en avant un atout de taille : la sécu-
rité. « La banque dépositaire est le
pivot du dispositif : les avoirs sont
isolés du bilan de l'assureur, of-
frant une protection du capital
unique en Euivpe, explique Jeremy
Lauret, directeur commercial de
Swissquote Bank Europe. Géné'ale-
ment accessible dès 250000 eums,
ce contrat se pilote comme un
compte titres. » Atout majeur pour
les familles mobiles : seule la fisca
lité du pays de résidence s'applique
au moment du rachat. « Si je pars
m'installer à l'étranger avec un
contrat luxembourgeois, c'est zéro
retenue à la source, alors qu'un
contratfrançais subirait 12,8% de
prélèvements », confirme Patrick
Thiberge, dont la plateforme pro-
pose des contrats luxembourgeois à

partir de 100000 euros.

Bémol sur la dette
Ce tableau radieux comporte cepen-
dant une zone grise. Labonne santé
de l'assurance-vie repose en partie
sur un paradoxe : la dégradation des
finances publiques pousse les taux
obligataires à la hausse et gonfle le
rendement des fonds en euros...
« L'épargnant français tire profit
de la quasi-faillite de l'Etat »,
pointe Cyrille Chartier-Kastler, qui
anticipe des OAT (obligations assi-
milables du trésor) à dix ans entre
3,8% et 4,2% à fin 2026. Mais cela
induit une baisse du prix des titres.
Les assureurs réduisent donc la part
de la dette souveraine française
dans les fonds en euros, passée de
24%à 19%.« Rs en achètent moins,
très discrètement, car le sujet est
politiquement sensible », glisse-t-il.
Reste que pour 2026, les voyants
sont au vert. Selon les premiers
chiffre observés, l'année a démarré
sur les chapeaux de roues du côté
de la collecte. Jean-Jacques Manceau ►

Tous droits de reproduction et de représentation réservés au titulaire de droits de propriété intellectuelle. 
L'accès aux articles et le partage sont strictement limités aux utilisateurs autorisés.223316 - CISION 7952690700506



Profiter du retour en force de l'assurance-vie

Edition : Du 26 fevrier au 04 mars 2026 P.72,74

p. 3/4

Notre sélection de 10 fonds en euros

L'assurance-vie est d'abord
une enveloppe juridique qui

bénéficie d'une fiscalité avantageuse,
dans laquelle on peut mettre
des choses très différentes : de la
gestion pilotée adaptée à son profil
(prudent, dynamique...),
des actions, du private equity.

MARIE-LAURE DECOBERT,
ingénieurepatrimonialeà SwissLife Banque privée.

* Hors bonus. ** Annuels. Source : Challenges.

Tous droits de reproduction et de représentation réservés au titulaire de droits de propriété intellectuelle. 
L'accès aux articles et le partage sont strictement limités aux utilisateurs autorisés.223316 - CISION 7952690700506

Highlight

Highlight



Profiter du retour en force de l'assurance-vie

Edition : Du 26 fevrier au 04 mars 2026 P.72,74

p. 4/4

rVicc>irnn/>/>.ri/> oc/ W'/ïhni'W

Tous droits de reproduction et de représentation réservés au titulaire de droits de propriété intellectuelle. 
L'accès aux articles et le partage sont strictement limités aux utilisateurs autorisés.223316 - CISION 7952690700506


